e
8
<
3
x
=
é
<
©
°
&=
3
74
3
-
£
15}

10 sgpgeggie 10/2017




M DATERMEER

» 7

Der Rollout ist
nicht nur

ein Pflichtthema.
Die wirtschaftliche
Verwertung ist
die Kuar.
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Z\WEI SEITEN EINER MEDAILLE

Der Rollout lauft, jetzt werden sich die
Versorgerservices fiir Endkunden exponentiell
entwickeln, sagen Experten.

Herr Dr. Moritz, zum 1. Marz 2018 iibernehmen Sie den Vor-
standsuorsitz der SIU.AG. Was ist lhnen dabei besonders wichtig?
Der vollzogene Generationswechsel an der Spitze der SIV.AG gibt
uns vor allem die einmalige, spannende Maglichkeit, frische, kre-
ative |deen einzubringen und bei der Entwicklung neuer smarter
Lasungen auch einmal out of the box zu denken. Dabei werfen wir
aber nicht die integrierenden Werte unserer Unternehmenskul-
tur tber Bord. Fiir uns zahlt weiterhin ein ausgewogenes Ver-
haltnis aus Kontinuitat und Innovation.

Fast alle Netzbetreiher haben die Grundzustandigkeit fiir intelli-
gente Messtechnik angemeldet. Hahen Sie das erwartet?

Ja. Der Messstellenbetrieb gehort zu den strategischen Themen
eines EVU. Wir haben un-

sere Kunden schan frih-
zeitig daflir sensibilisiert,
dass der Smart-Meter-
Rollout nicht nur ein re-
guliertes Pflichtthema
des Netzbetriebes ist,
sondern neben der
Pflicht auch die Kir

und somit die wirt- \) -
schaftliche Verwer- ‘

tung der Smart- i
Meter-Infrastruk-

tur und der Daten

im Zentrum der Betrachtungen steht. Daher war und ist dies ein
zentraler strategischer Themenkomplex.

Bild: SIV.AG

Was bedeutet das fiir das Meter Data Management, das Sie EVU
anhieten?

Zentrales Element flir uns ist es, tber die zukiinftige \Wertschop-
fung aus den neuen digitalen Maglichkeiten zu reden. Erst dann
entscheidet sich, wie eine solche Basiskomponente wie ein
MDM-System ausgepragt sein muss. Ohne die weitere Verarbei-
tung der Daten ware sie gar nicht imstande, \Werte zu schopfen,
sondern wiirde nur Kosten erzeugen. Wir sind davon uberzeugt,
hier eine runde Gesamtldsung entwickelt zu haben, die nicht nur
dabei hilft, die Begulierung zu erfillen, sondern neue Produkte
und Services fiir Versorger zu entwickeln. Dazu zahlen ebenfalls
integrierte Cloud-Lasungen sowie hybride Szenarien aus Cloud-
und Inhouse-Installationen, die die Daten ebenso einfach wie
schnell nutzbar machen.

Ist die Rolloutgeschwindigkeit gleichbedeutend mit der Auswei-
tung von datenbasierten heziehungsweise datenanalysebasierten
Kundenangehoten der Versorger?

Ja, die Rolloutgeschwindigkeit befeuert diese Verbreitung. \Wo-
bei wir davon ausgehen, dass der Rollout linear und die Verbrei-

tung der Services exponentiell verlauft.
hd
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dividuelle Datensatze generieren — welch ungeheures Potenzial
flir Datenanalysen und die Generierung echter Kundenmehrwerte,
die die Endverbraucher begeistern und nachhaltig an >ihren< Ener-
giedienstleister binden.

METER DATA MANAGEMENT

Das Meter Data Management ist das zentrale Datenmanagement
in der zukiinftigen Versorgungswelt, (iberwacht die Verbrauchs-
werte der intelligenten Zahler und stellt das Bindeglied zwischen
der Prozessdatenverarbeitung und der unternehmensweiten In-
formationsverarbeitung dar. Sebastian WeiBe, Losungsarchitekt
der SIV.AG, erlautert, worauf es hierbei ankommt: »Cloud-Losun-
gen mit der damit verbundenen Einfachheit, Schnelligkeit und
Flexibilitat sind eine mehr als sinnvolle Alternative zu klassi-
schen Inhouse-Systemen. Um eine optimale Verzahnung zum
bestehenden ERP-System zu gewahrleisten, muss zudem die
Informationskette vom Smart Meter bis zur Abrechnung und
Bereitstellung der Marktdaten an andere Marktpartner schnitt-
stellenfrei abgebildet werden und durchgéngig in bestehende
Systemlandschaften integriert werden kdnnen.
Dabei riicken hybride Szenarien — bestehend aus Cloud-Ldsungen
und Inhouse-Komponenten — immer mehr in den Vordergrund.
Selbstverstandlich ist natlirlich auch, dass die komplexen Security-
Anforderungen gesetzeskonform erflllt werden missen.«

WIE VERWENDEN?

Dass die vorhandenen Datenschétze nicht in einer Blackbox ver-
bleiben sollten, liegt auf der Hand. Sie missen effektiv genutzt
werden — mit greifbaren Vorteilen fiir aktuelle und zukunftige Ge-
schaftsmodelle, von den Produkten und Services Uber Vertrage
bis hin zu einem erfolgreichen Kundenbeziehungsmanagement.
Die Verwendungsmaoglichkeiten sind vielfaltig.

Das Spektrum reicht dabei von der Entwicklung smarter Losungen
fur die Wartung und das Instandhaltungsmanagement tber maB-
geschneiderte Energieeffizienz- und Tarifangebote bis hin zu Opti-
mierungen im Mehr-/Mindermengensegment, der Erzeugung indi-
vidueller Lastprofile oder der Generierung energienaher Dienst-
leistungen auf Basis dieser Daten. Dem eigenen Potenzial sind da-
bei keine Grenzen gesetzt.

DATA SERVICES AUS DER CLOUD

Gemeinsam mit ihren Kunden hat die SIV.AG ein Gesamtpaket ent-
wickelt, das beziiglich der wertschopfenden Verwendung der Da-
ten weit lber klassische MDM-Ldsungen hinausgeht und auf der
E-world energy & water 2018 vorgestellt wird.

Die neuen digitalen Data Services sind bereits heute aus der Cloud
verflighar und mit einem Click zu aktivieren. Sie kdnnen flexibel an



den Bedurfnissen der einzel-
nen Versorger ausgerichtet
werden. Bei ihrer Modellie-
rung setzt die SIV.AG ganz
bewusst auf die kreativen
ldeen und Anregungen ih-

Sebastian WeiBe
SIV.AG
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Die Informations-

kette muss in
bestehende Sys-
temlandschaften
integriert wer-
den konnen.

qualitdt zu erhdhen oder dem
Leistungsabfall von Anlagen
entgegenzuwirken.
Beim Smart-Meter-Rollout geht
es um nicht mehr und nicht we-
I niger als die Hoheit Uber die ei-

rer Kunden.

Beispielhaft seien diese
Data Services genannt:
Darstellung von Zeitreihen im Portal fiir monetére Analysen, Last-
profilanalysen, die betriebswirtschaftliche Steuerung von Smart-
Home-Anlagen oder die Analyse von Photovoltaik-Einspeiseanla-
gen.

FUR BETREIBER UND ENDVERBRAUCHER

Bild: SIV.AG

Die praktischen Vorteile sind unmittelbar spiirbar — um die Kun-
den zu sensibilisieren und langfristig zu binden, die Prognose-

« genen Daten. Die neuen Data
Services machen Wertschopfung
greifbar und bringen einen ganz

konkreten Nutzen fur den Endkunden, den Messstellenbetreiber

und alle weiteren Marktrollen.

Attraktive Smart-Home-Angebote und Stabilitat in einem immer

volatileren Marktumfeld sind entscheidende Pluspunkte, damit

Endverbraucher einen praktischen Nutzen in den neuen intelligen-

ten Messsystemen erkennen und eine stérkere Treue zu ihrem

Energiedienstleister messbar wird.

Dr. Anke Schéfer fiir SIV.AG

www.siv.de



