menschen

Herr Dr. Moritz, seit Méarz leiten Sie als Vorstandsvorsitzen-
der die SIV.AG. Was ist lhnen besonders wichtig in der An-
fangszeit als neuer Chef?

Die Neubesetzung geht mit einem Umbau des ganzen Unterneh-
mens einher und markiert das Ende eines 24-monatigen Prozes-
ses. In der Zukunft haben wir noch ein bis zwei verantwortliche
Vorstande. Das Aufgabenspektrum verandert sich grundlegend
im Vergleich zu friher - weg vom Operativen, hin zu unterneh-
mensubergreifenden, strategischen Themen.

Das Team und ich sehen es als Herausforderung an, kunftig wie-
der mehr Stabilitat in unser Kernportfolio zu bringen, ebenso in

unsere Kernprozesse.

Am Ende des Tages liegt unser Schwerpunkt bei den Bestands-
kunden. Zudem widmen wir uns neuen Themen auBerhalb des
klassischen ERP-Bereichs - seien das nun Datenservices auf Basis
unseres eigenen Meter Data Managements, mobile Apps oder an-
dere Losungen, die unsere Kunden dabei unterstiitzen, ihre ope-
rativen und strategischen Ziele umzusetzen.

Damit reichern wir unsere ERP-Losung marktrollenspezifisch um
zusatzliche Losungsbausteine an, ohne die Kernprozesse zu sto-
ren. Grundsatzlich bedeutet meine Position naturlich eine groBe
Verantwortung und beweist ein hohes Vertrauen durch unsere Ei-
gentimer.

Wenn man eine solche Chance angeboten bekommt, stellt sich ei-
nem automatisch auch die Frage nach den Rahmenbedingungen.
In der SIV.AG haben wir dafiir das optimale Team - sehr engagier-
te Mitarbeiter, sowohl in meinem direkten als auch in meinem in-
direkten Umfeld. Die Unternehmenskultur ist nach vorn gerichtet.
Damit ist das Fundament fur zukiinftige Erfolge gelegt.

Zum Ende des ersten Quartals wurde die Entscheidung des
BSI erwartet, welche Gateways fiir den Betrieb zugelassen
werden. Mindestens drei Fabrikate miissen es sein. Rechnen

Sie auch damit?
Wir gehen vom zweiten Quartal aus, bis die Gerate auch verfugbar
R sind. Wir haben unsere Kunden soweit in ihren Kernsystemen fit
gemacht, um den Rollout zu ermdglichen. Viele Kunden reagieren

noch sehr verhalten.
Dr. Guido Moritz i werden geringe Stiickzahlen ausrollen und die Pflichteinbau-
Vorstandsvorsitzender ten erledigen. Ab 2019 wird der Rollout dann groBenmaBig rele-
SIV.AG vant. Davon gehen wir aktuell aus. Bis dahin wird vieles Pilotcha-
rakter haben.
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Das Warten auf den Starttermin des Rollouts zieht sich lang
und langer. Ist das gut oder schlecht?

Die Branche als Ganzes tut sich damit beim Smart Metering kei-
nen Gefallen.

Nichtsdestotrotz nimmt der Gedanke, Smart Metering ganzheit-
lich zu verstehen, immer mehr an Fahrt auf. Das gilt zum einen fur
intelligente Messsysteme im regulierten Bereich, zum anderen fur
die Frage, wie wir kunftig mit dieser digitalen, dezentralen Welt
medien- und marktrollentibergreifend umgehen. Denn dort kom-
men auch unsere Losungen her.

Das heiBt, Smart Metering ist nicht tot — es wird erst dann sexy,
wenn wir es zukunftig weiterreichender als nur mit der regulier-
ten Ablesung der Stromzahler einsetzen. hd
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