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Daten sind das neue Ol

Smart Metering Noch allzu oft nahern sich die Marktteilnehmer dem Thema
aus technisch-normativer Perspektive. Dabei sind Daten der Rohstoff der Zukunft;
Wer sie besitzt und sie auszuwerten versteht, bestimmt die Spielregeln.

ass die digitale Transformation kommt,

ist Fakt. Vielmehr wird in 1-2 Jahren ein

ganz anderer Aspekt im Vordergrund ste-
hen: Welchen Nutzen generieren die erhobenen
Daten-dienen sie der Erhéhung der Servicequa-
litat oder zur ErschlieBung neuer lukrativer Ge-
schaftsfelder?
Immerhin werden bundesweit nach Angaben der
Atos Deutschland 40 Millionen Haushalte
3,8 Milliarden individuelle Datensatze erzeugen-
und das jeden Tag. Die Wertschopfung des digi-
talen Zeitalters liegt also vor allem in den ver-
wertbaren Informationen. Kern zuklnftigen
Wachstums ist die Hoheit Uber die erfassten Da-
ten.

ROHSTOFF DER ZUKUNFT

Das stellt auch ganzlich neue Anforderungen an
die zugrundeliegenden IT-Systeme. »Nicht in der
technischen Umsetzung - der reibungslosen
Gateway-Administration - liegen die Potenziale,
sondern in einem flexiblen ERP-System mit ei-
nem leistungsstarken Meter Data Management,
betont Sebastian WeiBe, Losungsarchitekt der
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SIVAG. Er stellt hiermit einen entscheidenden
Vorteil der Herangehensweise seines Unterneh-
mens im Gegensatz zu anderen Software- und
Beratungshdusern heraus. Noch allzu oft ndhern
sich die Marktteilnehmer dem Thema aus tech-
nisch-normativer Perspektive, Dabei sind Daten
der Rohstoff der Zukunft: Wer sie besitzt und sie
auszuwerten versteht, bestimmt die Spielre-
geln.

LOSUNGSPAKET

Zugleich entwickelt die SIV.AG ihre Komplett-
|6sung fur die kaufmannischen und datengetrie-
benen Aufgaben eines wettbewerblichen Mess-
stellenbetreibers weiter - optional zuzlglich der
Zusatzkomponente  Gateway-Administration,
die gemeinsam mit dem Partner Mitnetz umge-
setzt wird.

Das Losungspaket der SIV.AG basiert auf dem
System >kVASy< fur die kaufmannischen und
buchhalterischen Geschaftsprozesse sowie auf
dem MDM-System der SIV.AG fur die zusdtzlichen
Prozesse aller Marktrollen im Umfeld der intelli-
genten Messsysteme. Beide werden in zertifi-
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zierten Rechenzentren in Deutschland betrie-
ben, kénnen aber auch on-premises oder als
BPO-Losung genutzt werden. Fir die Kunden
der SIV.AG ist es besonders wichtig, auf ein mog-
lichst umfassendes Dienstleistungsspektrum
zurlickgreifen zu koénnen. Es reicht von der
Gerateverwaltung Uber Kommunikation des
Geratewechsels und die Bereitstellung der Mess-
daten bis hin zur Rechnungslegung und zum For-
derungsmanagement,

INVESTMENT KALKULIEREN

Sebastian WeiBe rat Unternehmen, das Invest-
ment sorgfaltig zu kalkulieren: »Es empfiehlt sich
immer, ein einfaches Nutzenmodell zu wahlen,
also nur fur Messlokationen zu zahlen, die auch
tatsachlich auf dem System abgebildet sind.
Ebenso wichtig ist eine einfache Anbindung an
die vorhandene Systemlandschaft - Giber offiziel-
le Marktschnittstellen oder standardisierte, pro-
duktive Buchhaltungsschnittstellen fr den Jah-
resabschluss.«

STRATEGIE ENTWICKELN

Auch wenn es schon oft wiederholt wurde; Als
unternehmensweite Managementaufgabe ver-
andert die Digitalisierung der Energiewende die
gesamte Aufbau- und Ablauforganisation der
EVU. Ohne klare Ziele und eine feste Veranke-
rung der Firmenstrukturen geht es daher nicht.
Jedes Unternehmen muss hier seinen eigenen
Weg finden; Universalldsungen gibt es leider
nicht.

Am Anfang sollte dabei stets eine sorgfaltige
Chancen-Risiken-Abwdgung stehen. Erst nach
einer ehrlichen Positionsbestimmung, aktuell
und zukUnftig, ist es sinnvoll, die technische Sei-
te des Rollouts konkret durchzuplanen.

»Unsere Kunden sollen nicht nur kurzfristig die
gesetzlichen Pflichtaufgaben erflllen«, betont
WeiBe. »Gemeinsam mit ihnen méchten wir eine
Grundlage fUr zukUnftige innovative Geschafts-
modelle schaffen - also die Pflicht UND Kir meis-
tern.« Das MDM-System ist daflr eine solide Ba-
sis, verwandelt es doch Millionen Datensdtze in
wertvolle Informationen. So kénnen die EVU ihre
groBten Assets ausspielen und ihr Profil als ser-



vicestarke Energiedienstleister starken. Be-
wusst hat sich die SIV.AG fUr die Entwicklung ei-
nes eigenen MDM-Systems entschieden, waobei
eine offene Architektur und ein klarer Cloud-
First-Ansatz oberste Pramisse sind.

»Mit unserer Losung sind wir gleichermaBen fr
Bestandskunden und Interessenten offen - na-
tlrlich mit modernster Technologie, einer hohen
Performance und minimalen Onboarding-Kos-
ten«, so Weile,

METER DATA MANAGEMENT

Dass die Branche den Smart-Meter-Rollout ganz
pragmatisch angeht, ist vor allem der Komplexi-
tat des Themas geschuldet.

Die gesamte Dimension der Veranderungen wird
sicher erstin zwei bis drei Jahren in einem konso-
lidierten Marktumfeld mit gereiften Technologi-
enund gesetzten Preisen deutlich, Wer hier frih-
zeitig die Bedeutung eines effektiven MDM er-
kannt hat, kann sich schneller, agiler und praziser
als der Wettbewerb aufstellen. Auf Basis zielge-

richteter Big-Data-Analysen entsteht eine vollig
neue Sicht auf den Endkunden. Hierzu gehéren
smarte Losungen fur die Wartung, Instandhal-
tungsmanagement beziehungsweise Predictive
Maintenance und Elektromobilitat ebenso wie
maBgeschneiderte Energieeffizienz- und Tarif-

das nicht schaffen. Vom Kunden her denken,
Mehrwerte und positive Emotionen vermitteln -
das ist auch zuklnftig die Basis nachhaltigen
Wachstums. Der Erfolg der gewahlten Rollout-
Strategie hangt nicht zuletzt von ganz individu-
ellen Losungspaketen ab. Wahrend in der einen

»Es empfiehlt sich immer, nur fur Messlokationen zu zahlen,
die auch tatsachlich auf dem System abgebildet sind.«

angebote, die Ableitung eigener Standardlast-
profile, Optimierungen im Mehr-/Mindermengen-
segment sowie bessere Angebote fur die End-
kunden.

Diese lassen sich erst dann fr den Smart-Meter-
Einbau begeistern, wenn sie messbare Vorteile
splren, Meter Data Management kann daflr den
Boden ebnen. Ein neues Messsystem allein wird

Stadt etwa viele Mieterstromprojekte angelau-
fen sind, gibt es in einer anderen Region mehr
groBe Gewerbe- und Industriekunden mit RLM-
Zahlern, Die zielgerichtete Nutzung der erfass-
ten Daten bietet hier véllig neue Mdglichkeiten.

www.siv.de



